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零售设施  

1. 引言  

1.1 零售业可以界定为直接向消费者出售小量货品的行业，与在货

仓、仓库或散货商之间作大量买卖交易的批发业有所不同。今

天，零售业亦涵盖非传统的购物形式，例如透过电视和电话订购

货品、电子购物，以及向同时为消费者和商铺服务的零售货仓和

直销购物场直接购买货品。此外，零售业亦包括直接向消费者提

供的服务，例如个人服务、有关消闲和娱乐的服务及餐饮服务。  

1.2 本章旨在概述香港目前的零售设施、香港人的购物选择及零售业的

最新趋势；这些都是进行零售规划时，必须考虑的有用参考资料。

本章亦收纳了估计零售设施需求的概括方法，以及零售商和发展者

在发展零售设施时的主要考虑因素，作为参考之用。  

1.3 然而，必须强调的是零售业发展主要由市场主导，政府应作出最少

的规划干扰。为确保零售设施的供应能配合人口状况、市民期望、

收入与生活方式等方面可能出现的转变，同时能够回应人口地理分

布及经济活动的改变，概括方法的应用应具弹性。  

2. 香港的零售业  

2.1 零售业在香港是一项主要经济活动。二零零五年，零售业销售额及

饮食业营业额达港币 2 ,600 亿元或占本地生产总值大约 19%。这

两 个 行 业 雇 用 的 员 工 约 有 413  000 人 或 占 总 就 业 率 11% 。  

二零零五年，香港的零售商铺总存量以内部楼面面积计，约有

1  080 万平方米，当中有超过 97%属于私人物业 (包括领汇管理有

限公司的物业 )，其余的是香港房屋委员会和香港房屋协会拥有的

物业。  

2.2 香港零售业的特点，是业内有大量规模极小的零售店，大型零售商

则占少数。不过，越来越多发展稳健的连锁集团加入市场，为零售

业带来新面貌。  
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2.3 零售业基本上是关于销售或提供以下商品及服务：   

( a )  便利品：为日常需要而购买的消费物品，例如食物、饮料、

报章和药物；  

( b )  比较品：消费者多会在质素、种类和价钱上作出比较的货

品，例如衣履、首饰、电器和家庭用品等；  

( c )  零售服务：包括提供个人服务的银行、理发店和诊所，以及

有关消闲和娱乐的服务，例如戏院、卡拉 OK 酒廊、的士

高、健身中心、家庭娱乐中心及游戏机中心；以及  

( d )  餐饮服务：包括提供即场享用的食物和饮料的食肆，例如酒

楼餐厅、面店、快餐店、酒吧和茶座。  

2.4 在香港，这些零售活动会设于各种零售设施，包括：  

( a )  商场  

 这些是室内、设有空调而且通常是中央管理的商场，可以是

独立式建筑或位于住宅或商业发展的低层楼层。商场一般会

有各类零售商店售卖便利品和比较品及提供零售和餐饮服

务，为消费者提供能满足各种需要的一站式购物环境。若以

整体总楼面面积计算，商场的大小可以相当悬殊，有占地甚

广的大型商场 (如总楼面面积约有 186  000 平方米的尖沙咀海

港城 )，亦有设于单幢商业或住宅建筑物低层楼层、面积只有

数百平方米的商场。大型商场通常会成为地区的主要活动中

心，特别是马鞍山新港城商场和旺角朗豪坊等新发展╱重建

的地区。  

( b )  临街商店  

 临街商店通常位于市区较旧地区内，是唐楼临街面的地面商

店。碍于屋地范围所限，商店面积通常较小，但包含的零售

商品和服务无异于商场所提供的商品和服务。一般而言，这

些商店沿着街道发展，使整条街变成购物街，部分甚至发展

为主题购物街，以售卖海味为主的上环德辅道西及以售卖运

动服装为主的旺角花园街便是当中的例子。  
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( c )  小贩认可区╱露天市场  

 这是供持牌小贩于每日特定时段内在街上售卖货品的指定地

方，例如旺角「女人街」、油麻地庙街夜摊档和铜锣湾渣甸

坊，而这些小贩主要是零售便利品。  

( d )  街市和熟食中心  

 街市是特别设计的设施，售卖新鲜货品以至家庭用品等林林

总总的商品；熟食中心亦是特别设计的设施，专为售卖熟食

的档位租户而设。由于中式烹调主要采用新鲜材料，有些市

民常会每天到街市购买新鲜食物一至两次，因此，街市在提

供新鲜食品上扮演重要角色。  

3. 购物选择和最新趋势  

3.1 二零零五年十一月，规划署完成了「购物习惯检讨」 ( 下称「检

讨」 )。检讨包括住户调查、零售商调查及有系统地与主要持份者

进行会面，目的是了解香港人的购物习惯及可见的零售结构。检讨

亦试图确定市民对日后零售设施的期望，并评估跨界购物活动和新

购物模式 (如电子购物 )对提供零售设施有何影响。  

3.2 检讨的主要结果会于这部分细列，作为零售规划的有用参考资料。  

购物习惯  

3.3 检讨结果显示香港人会向特定类型的商店购买个别货品，而选购不

同货品时，亦有某些地区的偏好。  

3.4 香港消费者对商店类型的选择大致如下：  

( a )  约有 74%的住户会在传统街市购买食物，而选择到超级市场

的约有 25%。这显示选择到超级市场和超级广场购买新鲜食

物和日常用品的人虽然越来越多，但传统街市仍然是售卖便

利品的重要零售设施。  
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( b )  大部分住户 ( 8 0 % )选择到超级市场购买食物以外的便利品，

例如一般家庭用品 (即清洁用品、厨房器具等 )；只有 14%选

择到普通商店 (如药房 )购买这些货品。  

( c )  至于比较品如家居耐用货品， 84%的住户会向专门商店选购

这些货品，例如家俬和家庭电器，而选择到百货公司和市集

购买这些货品的则分别只有 7%和 6%。  

3.5 消费者购物时对地点会作下列选择：  

( a )  消费者大多会选择与住所之间步行距离少于 10 分钟的商店

( 即「住所附近的商店」 ) 购买食物 ( 6 8 % ) 和一般家庭用品

( 7 6 % )。不少消费者亦会选择到住所附近的商店购买个人消

费品 ( 4 2 % )，以及使用零售服务 ( 4 4 % )，例如理发和医疗╱

牙科服务。  

( b )  不少消费者会到本区商店 (即在住所位处地区但步行距离住所

超过 10 分钟的地点 ) 购买家居耐用品 ( 4 3 % ) 、个人消费品

( 3 0 % )、个人耐用品 (如手提电话和摄影器材 ) ( 3 1 % )、衣服及

鞋履 ( 3 7 % ) 、消闲和娱乐服务 ( 如到戏院 ) ( 3 2 % )及餐饮服务

( 3 7 % )。为数较少的消费者亦会在本区购买食物 ( 2 6 % )和一

般家庭用品 ( 2 0 % )。  

( c )  大部分消费者都会在住所位处地区以外的商店购买个人耐用

品 ( 6 0 % )及消闲和娱乐服务 (如到戏院 ) ( 5 6 % )和卡拉 OK 酒廊

( 8 2 % )。不少消费者亦会选择到住所位处地区以外的商店购

买家居耐用品 ( 3 8 % )、衣服及鞋履 ( 4 3 % )和餐饮服务 ( 2 9 % )。  

( d )  香港有三个购物区能够吸引大量消费者前往选购比较品；这

三个购物中心分别是旺角、铜锣湾和尖沙咀。  

零售设施等级制度  

3.6 根据检讨结果显示的消费者购物选择，香港的零售设施可分为以下

三个层面：  
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( a )  全港购物中心  

 这类购物区服务全港各区市民，提供款式种类最多的优质比

较品和餐饮服务，以及消闲和娱乐服务。调查结果显示旺

角、铜锣湾和尖沙咀是香港的重要购物区，因为这三个地区

是消费者最常到，而且吸引全港各区消费者的购物区。这三

个购物中心位于设施完备的市区地点，有便利的公共交通工

具往来香港其他地区。这些中心是大小商场的集中地，区内

街道亦有高质素的临街商店，以及办公室和酒店等支援商业

设施，营造出充满生气的购物环境。访港内地旅客特别喜欢

这些传统的旅游购物中心，若内地旅客人数继续增长，这三

个全港购物中心会成为更加重要的购物区。  

( b )  地区购物中心  

 这类购物中心是具有地区重要性的中型购物区，例如观塘市

中心、屯门市中心、太古城和东涌市中心。它们主要服务地

区居民，提供各式各样的家居耐用品、个人消费品、个人耐

用品、消闲和娱乐设施以及餐饮服务。这些地区购物中心通

常邻接区内公共交通枢纽，如港铁车站或巴士总站，方便乘

客在这些枢纽转换公共交通工具时购物。  

( c )  邻舍购物中心  

 邻舍购物中心一般位于公营房屋和私人屋苑及以住宅为主的

地点等住宅区附近，消费者信步可达。这类购物中心主要为

区内居民提供便利品、家居零售服务、个人零售服务和餐饮

服务。公营房屋和私人屋苑的商场及东区英皇道和长沙湾青

山道这些主要道路沿途的临街商店便属于这类购物中心。  

跨界购物活动  

3.7 虽然在一九九零年代末期有不少香港人前往内地购物，但这个趋势

已停止，而这种购物活动对香港的购物环境没有重大影响。大部分

往内地购物的消费者需要特定的零售服务，包括娱乐、餐饮和按摩

服务；这些服务在内地的消费较香港低很多。不过，大部分香港人

仍然会选择留港购物，因为货品有更多选择，而且品质较有保证，

售后和保养维修服务亦较佳。  
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3.8 另一方面，预期访港内地旅客会继续推动香港零售环境的发展，尤

其是个人游计划会伸延至内地更多城市和地区。值得留意的是，内

地旅客偏好大型连锁零售商和著名品牌商所提供品质优良和款式时

尚的商品，而且他们会选择到传统的旅游区购物，例如旺角、铜锣

湾和尖沙咀。  

新购物模式的潜力  

3.9 在香港，除某些标准的零售服务如网上银行服务外，网上购物目前

并不普遍。预期网上购物日后在香港亦不会流行，主要原因之一是

香港只是小城市，到处商店林立，消费者实在无须到网上购物。此

外，香港人视购物为一种消闲活动，实际上他们大多享受购物的乐

趣，会选择外出购物而不是网上购物。  

3.10 零售货仓和直销购物场这些新购物模式在欧洲和北美洲十分流行，

但在香港的发展潜力却非常有限。这些零售设施需要广阔的可发展

楼面面积、低廉的租金、便利的交通，以及舒适的环境，才能让消

费者享受休闲的购物乐趣。鉴于香港没有太多土地能够符合这些要

求，上述购物模式的发展潜力不大。对供应商来说，香港亦较其他

国家和地区少了推动发展这类购物设施的动力，原因是他们在香港

没有生产线，就位置和成本而言没有优势。  

公共街市和熟食中心  

3.11 过往，公共街市都是政府为迁置街上小贩而兴建的，目的是要改善

环境卫生和照顾区内居民的日常需要。  

3.12 审计署署长在一九九七年十月发表的第二十九号报告书中建议，

经营能力应是规划街市时最重要的考虑因素；以及设立每个新街

市前，均应就居民对街市设施的需求进行全面检讨，以确定新街

市是值得兴建的。近年的趋势与发展，也对公众街市的规划造成

影响。超级市场和新鲜粮食商店近年纷纷开设，市民有其他新鲜

粮食零售店可以选择。由于这些商店的营业时间较长，市民的购

物习惯也因而改变；公众街市出售的物品，再也不是市民唯一可

以负担或优先的选择。这些转变对一些公众街市设施的经营能力

造成很大冲击。此外，市民对保存文化遗产的支持日增，愈来愈

多市民要求政府保留和改善现有小贩认可区╱露天市场，而非考

虑迁置这些用途。因此，辟建新公众街市的需求也进一步减少。  
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3.13 食物及卫生局和食物环境卫生署因应上述发展，于二零零七年进行

政策检讨，所得结论是，日后应按个别情况考虑是否辟建新公众街

市，以确保妥善运用公共资源。当局除了应考虑该区人口外，也应

考虑其他相关因素，包括人口组合、社区需要、附近公营及私营街

市设施的供应、新鲜粮食零售店的数目，以及区内市民对于保留小

贩区的意愿等。  

3.14 熟食中心由政府提供，原意是迁置街头持牌熟食档小贩以改善环境

卫生，同时配合工业区在这方面的要求。目前领有牌照的酒楼餐

厅、膳食供应设施、工厂食堂和其他食肆众多，熟食中心已失去昔

日的主要作用。由于情况转变而令熟食中心的角色受到影响，当局

会就辟建熟食中心进行检讨。在检讨结果公布前，辟建熟食中心与

否会按个别情况考虑，当中会顾及多项相关因素，处理方法与公众

街市相若。  

行人专用区和主题购物街  

3.15 从消费者的角度而言，市民的整体共识是支持划设更多行人专用区

作为购物街和主题购物街，营造充满生气的购物环境、创造新枢纽

点及提供新商机。城市设计和园景措施，例如连绵不断的综合行人

通道网、广阔的行人道、优质街道设施、适当的绿化设施、景观软

硬设施及清晰的标志，有助缔造舒适的街道购物环境。  

3.16 虽然如此，市民亦担心划设行人专用区会带来各种问题，例如有需

要提供足够的支援设施 (如食物及饮品店及娱乐活动 )、保留地区活

力的便利运输通道，以及适当的管理以防止不恰当的活动 (如搭建

临时摊位、广告招牌和违例小贩活动 )增长。  

4. 零售设施需求的评估和供应的考虑因素  

4.1 为进行前瞻性规划，或有必要在不同层面的规划  ── 包括在全

港、地区和邻舍规划上，评估零售设施的需求。不过，这些都是需

要由专家进行的需求评估，因此通常会在规划过程中作为特别研究

的一部分。估计零售设施的需求有两种惯常的做法，下文会作出详

细解释，以作参考之用。模型结构的简介和建立两种模型的主要步

骤载于附录 1。  
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4.2 在策略性规划层面，评估零售需求通常采用计量经济学原理的方

法，揉合经济学理论和趋势模型，以得出最能配合所关注经济实体

过去的数据的一组程式或模型。但这个方法的最大缺点是建造模型

需要大量未经分析的数据，既消耗时间亦需要不少资源。再者，这

是按趋势推算需求的模型，只要有新的经济数据出现，模型便会过

时，有需要重新建造。  

4 . 3  在地区或邻舍规划层面，按消费开支推算需求的模型是常用的方

法。这个方法是计算指定服务范围内现时的开支，然后把估计开支

转换为对零售楼面空间需求的估计。可是，这个方法亦有局限，因

为它非常依赖专业判断来界定服务范围和各零售项目市场占有率；

结果各有关方面可利用相同的数据，但得出不同的预测，原因是采

纳的假设有所不同。  

4 . 4  就提供设施方面，规划师在规划过程中了解零售商和物业发展商如

何决定提供多少零售楼面空间，以及在哪里设置新商店和商场亦有

用处。虽然量化技巧，如群组分析、因素分析和地理信息系统有助

零售商和发展者作出评估，但他们大多仍按照其「商业判断」决定

零售设施的提供。  

4 . 5  概括来说，零售商和发展者的「商业判断」是基于他们关注事项的

经济指标来考虑的。这些指标包括服务范围的购买能力 (从住户收

入和消费模式反映 )、盈利效益 (零售物业租值和销售价值及附近一

带日后的设施供应 )、地区活力及交通畅达程度，以及区内竞争 (例

如有没有竞争对手 )。  

4 . 6  香港房屋委员会的发展项目提供多少零售设施，须取决于房屋署进

行的评估、零售业务经验及现行政策。  

5. 政府对零售规划的责任  

5 .1  政府一向清楚明白零售业发展须以市场主导，而政府应保持最少干

扰，以便私营机构因应市场作出有效回应。  

5 . 2  检讨亦显示了市民对于政府在规划零售设施的责任有何共识。法定

规划图则的相关地带划分可规管零售发展，以及指引该等发展设置

于适当的土地用途地带，而规划申请制度已提供足够灵活性，容许

进行用途更改以配合市场不断转变的需求。政府无须积极进行规划

或订明僵化的设施标准，相反只应担当支援角色，以改善购物环
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境，例如美化街景、鼓励进行娱乐活动，以及促进购物区的餐饮业

发展。  

6. 总结 

6 .1  本章旨在提供所需的背景和参考资料，以便规划和评估零售设施。

这些零售指引并非用于指导零售业发展，因为政府认为零售业发展

须 由 市 场 主 导 ， 而 政 府 在 规 划 上 的 干 扰 应 尽 量 减 少 。
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附录 1  

估 计 零 售 设 施 需 求 的 量 化 方 法  

计 量 经 济 模 型  

1 .  计 量 经 济 模 型 基 本 上 是 一 种 数 学 函 数，利用回归分析决定零售设

施 楼 面 面 积 需 求 与 根 据 若 干 经 济 学 理论确定的一篮子自变数之间

的 关 系 。 一 项 经 常 运 用 的 经 济 理 论 就是消费者的开支水平与零售

设 施 楼 面 面 积 有 直 接 的 关 系 。 另 一 项理论是指上一年零售设施楼

面 面 积 的 供 求 情 况 以 及 楼 面 面 积 的 租金／售价会直接影响零售设

施楼面面积的需求。  

2 .  用 以 建 立 零 售 设 施 楼 面 面 积 需 求 的 计量经济模型的主要自变数包

括：  

( i )  本地人口；  

( i i )  工作人口；  

( i i i )  访港游客人数；  

( i v )  游客零售开支；  

( v )  零售业销售额；  

( v i )  零售和饮食业雇员人数；以及  

( v i i )  零售楼宇售价指数。  

3 .  有 关 模 型 是 以 演 绎 程 序 来 建 立 ， 故 最终的数学程式最能彻底描述

过 往 零 售 设 施 需 求 的 趋 势 。 建 立 计 量经济模型的基本步骤载于图

A 1 。  

按 消 费 开 支 推 算 零 售 设 施 需 求 的 评 估 方 法  

4 .  按 消 费 开 支 推 算 零 售 设 施 需 求 的 评 估方法是尝试计算在某个服务

范 围 内 可 产 生 的 零 售 消 费 开 支 水 平 ，并把消费开支水平转换成对

零 售 设 施 楼 面 面 积 需 求 的 估 计 。 整 体 的 评 估 应 用 方 法 载 于 图

A 2 。  

5 .  这 项 工 作 需 要 收 集 基 准 年 的 零 售 系 统的数据、调整基准年的零售

模 型 、 推 算 设 计 年 的 有 关 变 数 以 及 估计设计年零售系统所需的零

售设施楼面面积。  
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6 .  进行预测所需的数据通常包括：  

( i )  人口、住户数目和游客数目；  

( i i )  消费者开支；  

( i i i )  购物习惯；  

( i v )  现有的零售设施楼面面积及其用途；以及  

( v )  零售业营业额。  

7 .  不 过 ， 应 予 注 意 的 是 由 此 方 法 估 计 的零售设施楼面面积通常不包

括 零 售 服 务 ， 因 为 零 售 服 务 的 消 费 开支和楼面面积需求两者间并

非 直 接 相 关 。 为 克 服 此 缺 失 ， 标 准 的做法是采用零售设施楼面面

积 需 求 的 估 计 结 果 ， 增 加 1 0 % 至 2 0 % 之 间 的 楼 面 面 积 ， 作 为 分

配予零售服务。  

 

 

 

 



 

 

  

图 A1：计量经济模型的基本步骤
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图 A2:按消费开支推算零售设施需求评估的整体应用方法  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

消费者开支 ($ )  

住户数目  每个住户的开支    

 

可承受的楼面空间 (以平方米内部楼面面积计算 )  

零售业营业额  楼面空间实用率  ÷

 

增加楼面空间的需要 (以平方米内部楼面面积计算 )  

可承受的楼面空间  现有、已承诺提供和  
建议提供的楼面空间  

－

楼面空间需求评估 

市场占有率评估 


